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ENTDECKEN SIE KLUGE MÖGLICHKEITEN

FÜR NEUE UMSATZPOTENTIALE 

In wirtschaftlichen Krisenzeiten spielt der PREIS für Produkte und

Dienstleistungen einen noch wichtigeren Faktor als in einer Hochkonjunktur.

Der Preis wirkt signifikant auf die Profitabilität von Unternehmen, und drückt

gleichzeitig auch auf die Geldbörse der Konsumenten. 

Der Vortrag „Schlaues Pricing in Krisenzeiten“ soll Impulse geben, kluge

Möglichkeiten für Umsatzpotentiale für sich zu entdecken.

Durch preispsychologische Methoden kann eine Profitabilität ohne

Preissenkung oder -erhöhung gemeistert werden.
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